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Speakers

Priscilla Schnepper, European 

Investment Fund
Investmentmanagerin, LP-Investitionen in 

private  Kreditfonds in ganz Europa

➢ aktiv im  Bereich ESG / 

Nachhaltigkeit

➢ seit 2016 beim EIF 

➢ 12 Jahre Erfahrung, vor allem in den 

Bereichen private 

Kreditfondsinvestitionen, strukturierte 

Kreditprodukte und Prüfung von 

Private-Equity-Fonds beim EIF und 

bei Ernst & Young

➢ Doppelabschluss Internationale BWL 

(Universität Reutlingen, Päpstliche 

Universität Comillas Madrid)

Frederic Mönkeberg, PhotoVolta

GmbH
Gründer & Geschäftsführer 

➢ Gründung gemeinsam mit seinem 

Bruder: Fokus auf die Entwicklung, 

Realisierung und den langfristigen 

Betrieb von Stand-Alone- und Co-

Location- Batteriespeicher

➢ maßgeblich an der Entwicklung von 

über 300 MW Freiland-Photovoltaik in 

Deutschland beteiligt

➢ Wirtschaftswissenschaften an der 

Julius-Maximilians-Universität in 

Würzburg

Stefan Futschik, 

Prime Capital AG
Managing Director & Head of Private 

Debt

➢ verantwortet Prime Capital‘s Private 

Debt Geschäft, mit Fokus auf 

Infrastructure- und Real Estate-

Strategien 

➢ mehrere Jahre bei Andersch  

Wirtschaftsprüfungsgesellschaft, 

Helaba Landesbank Hessen-

Thüringen, 

HypoVereinsbank/Unicredit tätig

➢ Diplom Volkswirtschaftslehre von der 

Technischen Universität Dresden
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Agenda

Begrüßung & Moderation

Co-Vortrag Priscilla Schnepper, Frederic Mönkeberg, Stefan Futschik

Marktübersicht & aktuelle Entwicklungen Europa Allgemein und BESS Segment

Die Rolle von Investitionen in Kontinentaleuropa für Energieunabhängigkeit und -sicherheit, sowie 
Portfoliodiversifikation

Investieren im SME Segment: Kreieren von Alpha durch direkten Marktzugang, sorgfältige Selektion und 
erfolgreiche Strukturierung

Finanzierungsmarkt für SMEs aus Sponsorensicht, Elemente einer erfolgreichen Zusammenarbeit in diesem 
Marktsegment

Q & A
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BAI Events & Webinare
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• 27.04. - 29.04.2026: Alternative Investor Conference, Kap 

Europa Frankfurt

• BAI – Webinar: Von der Prognose zur Portfolioarchitektur: Was 

Kapitalmarkterwartungen für die Asset Allocation leisten – und 

was nicht, Franklin Templeton, 16.03.2026

• BAI – Webinar: Growth Credit: Rendite aus  Wachstum – ohne 

Eigenkapitalrisiko?, Berenberg, 17.03.2026



12. März 2026

Diversifikation durch Kontinentaleuropa

Growth-Capital-Strategien für SMEs in Infrastruktur











PhotoVolta GmbH

Z U M  U N T E R N E H M E N

PhotoVolta GmbH

Hohmannstraße 30, 97421 Schweinfurt

www.photovolta.de

info@photovolta.de

300+
MW Stand-Alone

in eigener Entwicklung

100+
MW Co-Location

in eigener Entwicklung

Projektentwicklung

Konzipierung, Projektierung und Errichtung

erneuerbarer Energieanlagen und –speicher

Portfolioaufbau

Langfristiger Betrieb von Stand-Alone- und Co-

Location-Projekten aus eigener Entwicklung in

ganz Deutschland

Beratung & Unterstützung

Anlagenauslegung, Komponentenbeschaffung,

Finanzierungsstrukturierung, Rentabilitäts-

optimierung…



Fokus auf SME-
Segment 

Mit exklusivem Marktzugang, 
und früher Exklusivität

Kontinentaleuropa & 
Skandinavien 

Mit stabilen Jurisdiktionen 
und begrenztem Wettbewerb

Track Record & Interne 
Synergien

Seit 2012 mit umfassendem 
Markt Know-How

Direktvergabe

Mit maßgeschneiderten 
Strukturierungslösungen für 

jede Transaktion

Starke Besicherung 

Durch reale zugrunde-
liegende Assets mit hohem 

Wert & Qualität

48%

12%

12%

11%

6%

6%
5%

Erneuerbare Energien

Digital

Versorger

Sozial

Transport

NR&O

Strom

78%

7%

5%

10%
Brownfield

Value-add

Greenfield

Brownfield &
Greenfield

Prime Capital 
Nachgewiesener Track Record in komplementären Investitionslösungen

1112. März 2026Prime Capital

Prime Capital – Auf einen Blick Unser Investitionsansatz 

Sektoren
Projekt-
phase

aktuell2

Investment Erfahrung 

Private Debt
Energy 

Infrastructure
Absolute Return

Asset Classes

Access Solutions

EUR 4,1 Mrd. 
Assets under Management1

EUR 9,0 Mrd.
Assets under Administration1

2006 
Gegründet 

1 Asset-Management-Mandate und -Produkte inkl. Kapitalzusagen per Dezember 25; 2 Projektphase bei Closing: 57% Brownfield, 7% Value-add, 13% Greenfield, 23% Brownfield & Greenfield



Meilensteine und Entwicklungen 
Von binärem Markt zu Diversifikation – der Infrastruktur Debt Markt entwickelt sich kontinuierlich weiter

Notiz: Einordnung relativ zum gesamten Infrastruktur Debt Transaktionsvolumen der Periode 
Quelle: Prime Capital Research, Infralogic

1990 2020 202520152010200520001995

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

Transport Sozial Umwelt Erneuerbare Energien Digital Energie (Exkl. Erneuerbare) Strom Sonstige

Erste PPPs im 
Infrastrukturmarkt 

Finanzkrise führt zu 
wachsender 

Finanzierungslücke

Institutionalisierung 
HoldCo Markt 

Steigende 
Integration 

von ESG 

Kontinuierlich steigendes 
Marktvolumen & Aufkommen 

neuer Sektoren 
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U T I L I T Y - S C A L E  B A T T E R I E G R O S S S P E I C H E R

Stand-Alone BESS

Europa im Überblick

~27 GWh
Kumulierter Utility-Scale-

Bestand Europa Ende 2025

+130%
Wachstum Jahreswert

2024 → 2025 (6,6 → 15 GWh)

~230 GWh
Prognose kumulativer

Bestand Europa Ende 2029

K U M U L I E R T E R  U T I L I T Y - S C A L E  B E S S  B E S T A N D  E U R O P A  ( G W h )
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◄ IST PROGNOSE ►

S C H L Ü S S E L M Ä R K T E  F Ü R  U T I L I T Y - S C A L E  B E S S

STABILER MARKT   Großbritannien

≈12,9 GW Utility-Scale kumuliert – EU-Marktführer

Kapazitätsmarkt + Cap&Floor: langfristige Erlössicherheit

Ziel: 23–27 GW BESS bis 2030 (Clean Power Plan)

STABILER MARKT   Italien

Führungsmarkt Utility-Scale 2025 dank MACSE-Auktionen

15-Jahres-Tolling-Verträge mit Terna (TSO)

Nationales Ziel: 58 GWh bis 2030

HÖCHSTE PREISSPREADS   Deutschland

573 Negativstunden 2025 (Rekord) + 162 h >200 €/MWh

Reiner Merchant-Markt: maximale Arbitragechancen

Netzentgeltbefreiung Großspeicher bis 2029

ZUKUNFTSMARKT   Spanien

April-Blackout 2025 schafft pol. Handlungsdruck

€700 Mio. Förderprogramm + Kapazitätsmarkt ab 2026

Solar-Abregelung >3 TWh p.a. macht Speicher notwendigQuellen: SolarPower Europe EU Battery Storage Market Review 2025 (Jan. 2026); 

Energy-Storage.News; SolarPower Europe European Market Outlook 2025–2029



F O K U S  D E U T S C H L A N D

Speicherboom & Wertschöpfung

D E R  S P E I C H E R B O O M

Netzanschlussanfragen vs. Realität · Großspeicher >1 MW, Deutschland

BEANTRAGT

>720 GW
Netzanschlussanfragen gesamt

GENEHMIGT

mind. 78 GW
Erteilte Netzanschlusszusagen

IN PLANUNG 4,9 GW / 10 GWh
Im MaStR als geplant registriert

BETRIEB 2,8 GW / 4,3 GWh
Aktuell in Betrieb

  Prognose 2030: ~15 – 24 GW / ~30 - 57 GWh angeschlossen

W A S  E I N  P R O J E K T  W E R T V O L L  M A C H T

Niedriger CAPEX durch Eigenregie

Entwicklung & Umsetzung in Eigenregie spart Projektierungs- & 

Margenkosten 

Standortanalyse & flexible Planung

Detaillierte Vorprüfung, keine “blinde” Flächensicherung · Individuelle 

Planung je nach Standort und Netzanschluss ·

Netzanschlussprüfung & -umsetzung

Genaue Analyse der Netzanschlussmöglichkeit und Fahrweise des 

Speichers

Bankfähiges Revenue-Modell

Im Zusammenspiel mit CAPEX: Fully Merchant, Hedging oder Tolling · 

Vertretbare Kapitalaufteilung

Regulatorische Absicherung

Realistische Zeitplanung mit Puffern & frühe Komponentenbeschaffung · 

BKZ einkalkulieren · Netzentgeltbefreiung bis Aug. 2029 beachten

Quellen: BNetzA Nov. 2025 (SMARD) · BDEW Nov. 2025 · pv magazine/MaStR Jan. 2026 · Frontier Economics 2024 · battery-charts.de März 2026
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Rendite und Wertschöpfung im SME-Segment 
Unitranche und HoldCo Debt Investments für Mid-Market Infrastrukturprojekte bieten attraktive Rendite-Prämien 
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1,5% - 2,0% 6,5% - 7,5%
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Senior Debt 
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Leverage
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HoldCo Debt 

Rendite
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prämie
Effizienzprämie

Marktrendite 
SME-Strategie 

c. 10,0%

3

Füllen der bestehenden Marktlücke – durch Fokus auf unterversorgte, weniger zugängliche Marktsegmente 1

Maximierte Effizienz – durch exklusive Rolle als alleiniger Kreditgeber 3W
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Individuell gestaltete Finanzierungskonzepte – beispielsweise maßgeschneiderte Portfoliofinanzierungen auf HoldCo-Ebene2

Begrenztes 
Kapitalangebot

0,5% - 1,5% 

2
1



F I N A N Z I E R U N G S M A R K T

BESS-Projekte aus Sponsorensicht

K A P I T A L S T R U K T U R

Typische Projektfinanzierung BESS

5–10 %  Hartes EK Sponsor Sponsor-EK

25–30 %

Eigenkapital

Co-Investor

Equity Co-Inv.

60–70 %

Senior Debt

(Bank / Fonds)

Fremdkapital

* Struktur variiert je Revenue-Modell (Merchant / Hedging / Tolling)        

  & Projektgröße

W A S  D E M  S P O N S O R  H I L F T

Anforderungen an PE- & Merchant-Capital-Investoren

Flexible Finanzierungsstruktur

Keine Einheitslösung · Individuelle Kapitalstruktur, 

Laufzeit & Sicherheitenpaket je nach Projektprofil

Langfristiger Partnerschaftsgedanke
Interesse an der Projekt-Pipeline, nicht nur am 

Einzeldeal · Wiederholung über mehrere Assets 

angestrebt · Gemeinsames Wachstum statt reiner 

Renditemaximierung pro Transaktion

Risikotoleranz & unternehmerisches 

Denken
BESS ist kein klassisches Infrastruktur-Asset – 

Merchant-Risiken werden mitgetragen · Verständnis 

für volatile Erlösprofile

Konstruktive Due Diligence

Lösungsorientierter Prüfprozess statt reinem KO-

Verfahren · Offene Punkte werden gemeinsam 

adressiert · Schnelle Entscheidungswege

W A S  I N V E S T O R E N  S E H E N  W O L L E N

Bankability-Kriterien für BESS-Projekte

01

Belastbares Revenue-Modell

Plausibles Cashflow-Modell mit Sensitivitäten · 

Merchant-, Hedging- oder Tolling-Struktur klar definiert

02

Technische Bankability

Unabhängiger Technical Advisory Report · 

Komponentenzertifizierung & Lieferantenqualität · 

O&M-Konzept, Versicherungsstruktur & Performance-

Garantien

03

Regulatorische Klarheit

Netzanschlusszusage vorliegend · BKZ final kalkuliert · 

Netzentgeltbefreiung & Genehmigungsstand 

vollständig dokumentiert

04

Erfahrung & Ausrichtung

Hartes EK-Commitment (5–10 %) des Sponsors · 

Projektreferenzen oder belastbare Pipeline · Klare 

SPV-Struktur



Zentrale Elemente einer erfolgreichen Zusammenarbeit 
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Risiko-Mitigation durch beste 
Assets und Sponsoren mit 
umfassendem Know-How

Starke und direkte Beziehung 
mit dem Sponsor sowie hohe 

Interessengleichheit 

Eingeschränkter Wettbewerb 
durch Fokus auf unterversorgte 

Marktsegmente 

Individuelle Struktur basierend 
auf zugrundeliegenden Assets 

und Cashflows 

Schnelle Umsetzung, um den 
zeitlichen Vorteil des Sponsors 

zu ermöglichen 
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