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18% of participants have an allocation of < 1% in co-investment funds

aus dem BAI Investor Survey 2020 - VI. Selected Issues

Portfolio allocation in secondaries and co-investments
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Above all, insufficient personnel capacities prevent investors from co-investments and secondaries

aus dem BAI Investor Survey 2020 - VI. Selected Issues

What prevents investors from investing in co-investments and secondaries?

0% 20% 40% 60% 80% 100%

Insufficient in-house staff capacity

Extensive analysis of investment opportunities
(incl. costs)

Investment policy does not provide for co-
investments

Insufficient in-house know-how

Avoidance of concentration/ cluster risk

% of investors who do not invest
Sidecar Direct

Co-Investments Secondaries

0% 10% 20% 30% 40%

 Insufficient in-house staff capacity

 Insufficient in-house know-how

 Investment policy does not provide for
secondaries

 No offers for secondaries received so far

 Diversification in the relevant asset class,
e.g. private equity, still too low in own

portfolio

% of investors who do not invest
Secondaries



Unsere heutigen Kooperationspartner und BAI Mitgliedsunternehmen
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Sprecher
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Manuel Häusler ist Managing Director im Frankfurter Büro von Ardian, 
einer der führenden Investment-Gesellschaften für im Sekundärmarkt für 
alternative Anlageklassen. Herr Häusler koordiniert die Private Equity- und 
Infrastruktur-Dachfondsaktivitäten von Ardian in der DACH-Region und ist, 
seit seinem Firmeneintritt im Jahr 2007, maßgeblich am Ausbau des 
Unternehmenserfolges im Sekundärmarkt beteiligt. In den vergangenen 14 
Jahren hat er eine Vielzahl von Transaktionen mit verschiedenen 
institutionellen Marktteilnehmern begleitet. Darunter einige der größten, 
globalen Transaktionen in den Bereichen Private Equity und Infrastruktur. 
Neben der analytischen Begleitung von Transaktionen, verantwortet er die 
Beziehungen zu Zielfondsmanagern in der DACH-Region und ist ebenso Teil 
des globalen Dachfonds Investment Advisory Commitee von Ardian.



Sprecher
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Tarek Mardini ist Rechtsanwalt und Partner im Bereich Private Funds der Sozietät POELLATH.

Er ist auf die umfassende vertrags-, gesellschafts-, aufsichts- und steuerrechtliche Beratung und
Marktüblichkeitsprüfung im Bereich von alternativen Investmentfonds und Asset Management spezialisiert. Er
berät Fondsmanager bei der Fondsstrukturierung sowie institutionelle Investoren und private Großvermögen
bei Investments in Private Equity, Venture Capital, Private Debt, und Real Estate Fonds und sonstigen
alternativen Investmentfonds. Im Rahmen seiner Investorenberatung hat er einige hundert internationale
Fondsinvestments für deutsche institutionelle Anleger und Family Offices zu vertrags-, aufsichts- und
steuerrechtlicher Aspekten geprüft und verhandelt. Er berät zudem zu Sekundärtransaktionen bei
Fondsbeteiligungen (insbesondere komplexe Portfolio-Transaktionen, Fondsrestrukturierungen sowie GP-led
Secondaries). Er veröffentlicht regelmäßig zu aktuellen Fonds-Themen und ist gefragter Redner bei nationalen
und internationalen Konferenzen (Invest Europe, IBA, EBS, MUPET, EIZ). Er ist Autor zahlreicher
Veröffentlichungen (Mitautor eines Kommentars zur steuerlichen Behandlung von PE-Fonds,
Gesamtredaktion/Mitautor eines PE-Fonds Handbuchs, Handelsblatt Steuerboard). Er ist in nationalen und
internationalen Rankings als führender Berater für Private Funds gelistet. Er ist Vorstandsmitglied der Deutsch-
Amerikanischen Juristen-Vereinigung e.V. (DAJV) und Mitglied der "Investor Regulation Working Group" von
Invest Europe.
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Manuel Häusler
Managing Director
An der Welle 4
60322 Frankfurt am Main
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Tarek Mardini, LL.M. (UConn)
Rechtsanwalt, Partner
POELLATH
P+P Pöllath + Partners
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10785 Berlin
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BAI – unser nächstes Webinar

https://www.bvai.de/veranstaltungen/bai-webinare

Thema: Update BMF Schreiben zum Investmentsteuergesetz und 
Auswirkungen auf Luxemburger Fondsvehikel 16. März 2021

11:00 – 12:15 Uhr



















































































































































































































































https://twitter.com/Ardian
https://www.linkedin.com/company/ardian/


Fund Secondaries:

Rechtliche und steuerliche Aspekte sowie 

aktuelle Trends 

Tarek Mardini, LL.M. (UConn), Rechtsanwalt, Partner 25. Februar 2021

BAI-Webinar 

Fund Secondaries in Corona-Zeiten:

Marktzugang, Liquiditätsoptionen und

andere aktuelle Trends
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Agenda
Fund Secondaries: rechtliche und steuerliche Aspekte sowie aktuelle Trends 

01 Überblick

(rechtliche und steuerliche Grundlagen)

02 LP-led Transaktionen

(insbes. Portfolio-Transaktionen)

03 GP-led Transaktionen

(Überblick und rechtliche Lösungen)

04 Marktentwicklungen in Corona-Zeiten

05 Ausblick
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Überblick
Begriff

Fund Secondaries

= Sekundär-Transaktion betr. Fondsbeteiligung

Secondary Directs

= Sekundär-Transaktion (zwischen Finanzinvestoren) betr.

Beteiligung an Portfolio-Gesellschaft

Fondsmanagement Verkäufer Käufer

Fonds

Portfoliogesellschaften

Übertragungs-
vertrag

Kaufvertrag

Zustimmung

Fonds A = Verkäufer Fonds B = Käufer

Portfolio-
gesellschaft

Portfolio-
gesellschaft

Portfolio-
gesellschaft

Portfolio-
gesellschaft

Portfolio-
gesellschaft

Portfolio-
gesellschaft

Übertragungs-
vertrag

Kaufvertrag
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Überblick
Arten von Transaktionen

LP-led Transactions

 Einzeltransaktion (= einzelne Fondsbeteiligung)

 Portfolio-Transaktion (= mehrere Fondsbeteiligungen)

 Stapled Transaction (= Secondary + Primary)

GP-led Transactions / 

sonstige besondere 

Transaktionen

(Auswahl)

 Tender Offer

 Fund Restructuring (“top-up“ capital infusion / Annex Fonds, 

Tail-end Sale, Strip Sale etc.)

 Preferred Equity

 Spin Out Transaction
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Überblick
Beteiligte

Verkäufer

Käufer

Fondsmanagement

Dritte / 

Intermediäre

Beteiligte

Verkäufer

 „normale“ (institutionelle) Investoren: 

Banken, Versicherungen, 

Pensionsfonds, Stiftungen, Primary-

Dachfonds, Unternehmen, staatliche 

Investoren, Family Offices / 

vermögende Privatpersonen

01

Käufer

 spezialisierte Investoren: Secondary-

Dachfonds

 zunehmend: „normale“ Investoren

02

Fondsmanagement

 General Partner (GP) / AIFM03

Dritte / Intermediäre

 Placement Agents / Financial Advisor, 

Banken, rechtliche Berater 

 Aufgabe: Beratung, Bewertung, 

Market Making, Organisation von 

strukturierten Verkaufsprozessen 

(Bieterverfahren)

04
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Überblick
Legal / Tax Due Diligence

Ziel der Legal / Tax Due Diligence

Geschriebene und

ungeschriebene 

Übertragungs-

voraussetzungen 

klären

Rechtliche und 

steuerliche Situation / 

(kaufpreisrelevante) 

Risiken verstehen

 insbes. Limited 

Partner Liability

Giveback/Clawback!

 US-Bezug: 

ECI/FIRPTA-Risiken

Rechtliche / steuerliche 

Besonderheiten des 

jeweiligen Käufers 

berücksichtigen

Wichtig: 

Side Letter bei 

Secondaries selten 

möglich (aber nicht 

ausgeschlossen) 
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Überblick
Übertragungsvoraussetzungen

Allgemein

 Zustimmung des Fondsmanagements

 Zustimmung grds. im freien Ermessen des GPs (Ausnahme: „Affiliate“-

Transfer)

 Keine Ausschlussgründe (enumerativer Katalog plus „catch all“-Klausel)

 Anforderungen an neuen Investor / Unterzeichnung Fondsdokumentation

 Stellungnahmen rechtlicher Berater (Legal Opinion) – selten in Praxis

 Weitere Informationsanforderungen

 Kostenübernahme (Verkäufer und/oder Käufer)

 Unterzeichnung des Übertragungsvertrages (Transfer Agreement)

Besonderheiten

 Fristen für Offenlegung von 

geplanter Übertragung gegenüber 

Fondsmanagement

 Offenlegung bestimmter 

Transaktionsdetails (Kaufpreis)

 Vorkaufsrechte („Right of First 

Refusal“ - ROFR)

 Ungeschriebene 

Übertragungsvoraussetzungen 

(insbes. zu Übertragungszeitpunkt 

– GP fragen!)

 Besonderheiten nach 

ausländischem Recht (z.B. NL CV, 

UK LP, USA: QMS)

 Register (Handelsregister; UK 

Companies House)



Fondsvertrag (Limited 

Partnership Agreement – LPA) / 

Fondsdokumentation

 Übertragungsvoraussetzungen

 Regeln zur Änderung des LPAs (wichtig 

für GP-led Transaktionen)

Verträge mit Placement Agent

 Engagement Letter

 Vertraulichkeitsvereinbarung (Non 

Disclosure Agreement – NDA)

Vorfeldvereinbarungen mit 

Bietern

 Vertraulichkeitsvereinbarungen (evtl. 

vorher Master-NDA mit GPs)

 Letter of Intent (LOI)

Kaufvertrag (Sale and 

Purchase Agreement – SPA)

 grds. nur zwischen Käufer und Verkäufer 

(NICHT: GP; Ausnahme: plus Guarantor)

Abtretungs-/ 

Übertragungsvertrag (Transfer 

Agreement)

 dreiseitig (Käufer, Verkäufer, GP) ODER 

zweiseitig plus GP-Zustimmung 

 zusätzlich für Käufer: 

Zeichnungsvereinbarung 

(separat oder als Anlage)

 Selten: Side Letter

8

LP-led Transaktionen
Verträge
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LP-led Transaktionen
Bieterverfahren: Ablauf und Verträge (1)

Process Letter

NDA

Indikative Angebote 

(Non-Binding LOIs)

1. AuswahlprozessZugang Datenraum

„Binding Offers“ 

(Binding LOIs)

2. Auswahlprozess

Vorlage SPA

(durch Verkäufer)

Vorbereitungen des Verkäufers

 Datenraum

 Kontaktaufnahme GP, 

 Abstimmen Master-NDA mit GP

Due Diligence durch Käufer



Vorlage SPA

(durch Verkäufer) Kurze Exklusivität

Signing SPA
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LP-led Transaktionen
Bieterverfahren: Ablauf und Verträge (2)

Vorlage Transfer Agreement

(durch GP)

Closing

 Signing Transfer Agreement

 Zustimmung GP

 Überweisung Kaufpreis

Verhandlungen SPA

Prüfung des Käufers durch GP

Verhandlungen

Transfer 

Agreement 

(durch GP)
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LP-led Transaktionen
Kaufpreis / Economics

 Ausgangspunkt: Berichts-/Bewertungswesen des Fonds

 insbes. Nettovermögenswert (Net Asset Value – NAV) 

zu Stichtag (Reference Date / Cut Off Date)

 Eigene Due Diligence des Käufers

 Angebot und Nachfrage!

 Basis-Kaufpreis

= NAV zu best. Stichtag – angepasst um Abschlag 

(Discount) bzw. Aufschlag (Premium)

 ausverhandelt zwischen Käufer und Verkäufer (nicht: 

GP)!

 Finaler Kaufpreis (Regelfall: zum Closing)

= Basis-Kaufpreis plus Kapitaleinzahlungen minus 

Kapitalauszahlungen (jeweils in Bezug auf den Verkäufer 

zwischen Stichtag und Closing)

 um „Cash-Flow“-Anpassungen bereinigter Kaufpreis 

 Nicht erfasst: Wertentwicklung auf Fondsebene seit 

Stichtag; keine Verzinsung

Berechnungsgrundlage Kaufpreisberechnung
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LP-led Transaktionen
Sale and Purchase Agreement (Kaufvertrag)

Grundlagen

 Vertragstyp / Form

 Anwendbares Recht / Gerichtsstand

 Vertragsparteien (Käufer und Verkäufer – nicht: GP)

 Kaufgegenstand

 Kaufpreismechanismus

 Assumed Obligations vs. Excluded Obligations / Haftungsfreistellung

 Zusicherungen und Gewährleistungen (Representations and Warranties)

 Handlungspflichten (Covenants) (Pre-closing / Post-Closing)

 Haftungsregime

 Kostentragung (Kosten des Fondsmanagements)

 Closing-Bedingungen (Besonderheiten bei Portfolio-Transaktionen)

 Excluded Interests (bei Vorkaufsrechten, Verweigerung von GP-Zustimmung)

Hot Topics

 Deferred Payment

 Earn-out

 LP Giveback

 Haftungsschwellen/-obergrenzen, 

Verjährung

 Steuern (gewerbliche dt. Fonds: 

§ 7 S. 2 GewStG, US: ECI-FIRPTA 

/ Publicly Traded Partnerships, UK: 

Stamp Duty)

 MAC-Klausel
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LP-led Transaktionen
Transfer Agreement (Übertragungsvertrag )

Grundlagen

 Vertragstyp / Form

 Anwendbares Recht / Gerichtsstand

 Vertragsparteien (dreiseitig (Käufer, Verkäufer, GP) ODER zweiseitig plus GP-

Zustimmung)

 Eingeschränkte Verhandelbarkeit (GP-Muster)

 Dingliche Übertragung

 Übertragungsstichtag (Effective Date)

 Zustimmung des General Partner

 Zusicherungen und Gewährleistungen (Käufer / Verkäufer)

 Besonderheiten bei einzelnen Rechtsordnungen

 Ablauf / Escrow

 Registeranmeldung (Handelsregister; UK Companies House)

 Separat: Zeichnungsvereinbarung / AML/KYC-Dokumente des Käufers

 Selten: Side Letter

Hot Topics

 Kostentragung

 Haftung (severally vs. jointly)

 Steuern (UK Stamp Duty; USA: 

ECI/FIRPTA / Publicly Traded

Partnerships)

 Vorrang Kaufvertrag (Käufer / 

Verkäufer)
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GP-led Transaktionen
Überlegungen / Ziele der Beteiligten

General Partner
 Mögliche Interessenkonflikte und Sensibilitäten von Bestandsinvestoren

 „Ablenkung” des GPs und Portfoliounternehmen durch Transaktion?

 Auswahl eines langfristigen Partners für Umsetzung einer komplexen 

Transaktion

 Umsetzung eines reibungslosen Transaktionsablaufs für 

Bestandsinvestoren und Portfoliounternehmen

 Möglichkeit frisches Kapital einzuwerben: Folgefinanzierungen und/oder 

Primärinvestitionen

 Entwicklung von Geschäftsbeziehungen mit neuen Investoren

 Verlängerung der Laufzeit des Fonds zum Heben weiterer Werte

Käufer
 Transaktionsgröße im Hinblick auf Komplexität der gewählten 

Transaktion

 Erwartung für Cash-flow und künftiges Wachstum der bestehenden 

Assets

 Beständigkeit und Fähigkeit des GPs zur Umsetzung der 

Transaktionsziele

 Bewertung und Diversität des Ziel-Portfolios

 Zugang zu Informationen(Dokumente sowie ggfs. Portfoliounternehmen 

für Due Diligence

 Klare Indizien für Verkaufsinteresse von Bestandsinvestoren

Bestandsinvestoren
 Verfahrenstransparenz und Angemessenheit des Transaktionspreises

 Gesamtrendite bei Wahrnehmung von Liquiditätsoption

 Verzicht auf potentielle zukünftigen Gewinn

 Vertragsbedingungen des neuen Fondsvehikels (bei Roll-over in neue 

Fondsstruktur)

 Bereitschaft, sich an Kapitalerhöhung zu beteiligen

 Mögliche Interessenkonflikte des GPs

Verfahren
 GP-driven or LP-driven Transaktion

 Komplexität des Verfahrens/Transaktion und Zeitplan

 Bewertung /  Fairness Opinion

 Due Diligence Unterlagen

 Zustimmungserfordernisse für Transaktion

 ILPA-Empfehlungen

 Expertise der rechtlichen Berater zu effizienten Umsetzung
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GP-led Transaktionen 
Umgang mit Interessenkonflikten

Bewertung

Entscheidender Faktor für den Erfolg / Misserfolg einer GP-led Transaktion

Zustimmung von 

Investorenbeirat 

(LPAC)

bzw. Investoren-

versammlung

Realistische 

Einschätzung

der Stimmung

der Investoren

Status Quo

Option
Economics
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GP-led Transaktionen
Tender Offer

Warum wählen GPs diese Struktur?

 Möglichkeit für Bestandsinvestoren einen frühe 

Liquiditätsoption mit Renditerealisierung zu 

bekommen

 Geht oft einher mit Stapled Transaction 

(verbindliche Zusage für neues Commitment des 

Käufers für Nachfolgefonds)

 GP will Portfoliounternehmen weiter verwalten, mit 

Möglichkeit weitere Management Fee und Carried 

Interest durch den Käufer zu erhalten (mit 

Zustimmung der Bestandsinvestoren)

Investor 1

Portfoliounternehmen 1

Käufer

Fonds

Investor 2

Portfoliounternehmen 2

Investor 2

bekommt

Cash Exit

Käufer ersetzt 

Investor 2

$

Pro Contra

 Einfache Struktur

 Geringe 

Interessenkonflikte

 Hohe Kosten bei geringer 

Verkaufsquote

 Begrenzte Möglichkeit 

Vertragsbedingungen

anzupassen (neue 

Economics, 

Laufzeitverlängerung, 

Kapitalerhöhung)
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GP-led Transaktionen
Fund Restructuring (Tail-end Sale / Asset Sale) 

Warum wählen GPs diese Struktur?
 Zusätzliche Zeit zur Maximierung von Werten des Portfolios, 

Möglichkeit weiteres Kapital zuzuführen 

 Abwicklung eines älteren Fonds um Liquidität für 

Bestandsinvestoren vor Ablauf der Fondslaufzeit zu ermöglichen

 Beschleunigung und „Einlocken“ von Gewinnen

 GP kann Unternehmen weiter verwalten und bekommt Möglichkeit, 

zusätzliche Management Fee und Carried Interest zu erhalten (mit 

Zustimmung der Bestandsinvestoren)

 Ermessen des GPs bei Auswahl der Portfoliounternehmen, die auf 

neuen Fonds übertragen werden sollen

 Teil- oder Voll-Liquidität für bestehende oder ehemalige Mitarbeiter 

des GPs, die nicht mehr aktiv am Fondsmanagement beteiligt sind

Bestandsinvestoren

Portfoliounternehmen 1

Neuer Fonds / NewCoFonds

Secondary Investor

Portfoliounternehmen 2

Pro Contra

 Flexibilität zur Verhandlung 

neuer Vertragsbedingungen

 Löst die Problematik, dass evtl. 

Bestandsinvestoren nicht in 

ausreichendem Maße 

verkaufen wollen (take-up

issue)

 Verlängerung der effektiven 

Fondslaufzeit

 Interessenkonflikte

 Komplexität

€ €

Übertragung des 

Portfolios

GP bleibt meist der 

gleiche
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GP-led Transaktionen
Kapitalerhöhung bei Bestandsfonds („top-up“ capital infusion)

Warum wählen GPs diese Struktur?
 Zusätzliches Kapital für Fondsinvestments, die längere Zeit 

benötigen, um Werte zu realisieren

 Unternehmen, die zusätzliches Kapital benötigen, bekommen 

frisches Kapital durch den bestehenden Fonds, der ‘top-up’ 

Kapital erhalten hat

 Neues Kapital wird in bestehenden Fonds eingebracht, kein 

Erfordernis eines separaten Fondsvehikels

 Vermeidet Fundraising zu ungünstigem Zeitpunkt

 Bestandsinvestoren bekommen Option, sich mit einem Betrag 

am ‘top-up’ Kapital zu beteiligen

 GP kann Unternehmen weiter verwalten und bekommt 

Möglichkeit, zusätzliche Management Fee und Carried Interest 

zu erhalten (mit Zustimmung der Bestandsinvestoren)

Nicht-Teilnehmende

Bestandsinvestoren
Secondary Investor

$

Pro Contra

 Neues Kapital ohne 

Verwerfungen für 

bestehenden Struktur

 Einfache Struktur

 Interessenkonflikte

 Keine Liquidität

 Zwei Investorenklassen

 Hohes Quotenerfordernis

für Zustimmung

Bestehender Fonds “Top-up” Kapital

€

Bestehende 

Portfoliounternehmen

+

Investments in neue 

Zielunternehmen

Für alle Unternehmen:

Investoren, die sich am ‘top-

up’ Kapital beteiligen, 

erhalten besonderen Anteil 

bei Ausschüttungen

neues Kapital für bestehenden Fonds

Neues Kapital für Portfoliounternehmen

behalten in 

Prozentanteil in 

bestehendem Fonds

Teilnehmende

Bestandsinvestoren
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Marktentwicklung in Corona-Zeiten
Markt hat sich nach Verschnaufpause gut erholt

Highlights in 2020

 4 der 10 größten Fundraising in 2020 waren Secondary Fonds

 Single Asset Transaktionen haben sich fast verdreifacht (USD 14 Mrd. in 2020; 

43% Single Asset Sales vs. 57% Multiple Asset Sales in 2020 [2019: 20% vs. 

80%])

 Anteil von GP-led Transaktionen am gesamt-Secondary Markt ist in 2020 auf 

50% angewachsen (2019: 32%)

 Weniger große Portfolio-Verkäufe bei LP-led Transaktionen

 Verstärkter Einsatz von Preferred Equity-Lösungen

 MAC-Klauseln

 Earn-Out-Strukturen
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Ausblick
Fund Secondaries in 2021 – and beyond

Trends 2021

 Secondaries entwickeln sich weiterhin dynamisch 

 Fundraising-Trend hält an

 Viel dry powder für Investitionen

 Weiterhin viele Single Asset-Transaktionen

 Viele GPs „entdecken“ GP-led Transaktionen (auch in DACH-Region)

 Rückkehr der großen Portfolio-Verkäufe bei LP-led Transaktionen

 Neue Innovationen bei Transaktionsstrukturen (z.B. Strip Sales, Preferred

Equity-Lösungen, SPACs?)

 Smarter Einsatz von Leverage

 Komplexität bleibt Auswahl-/Renditetreiber

 Weitere Spezialisierung der Secondary-Fonds
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Tarek Mardini, LL.M. (UConn)
Rechtsanwalt, Partner | Berlin

+49 (30) 25353-120 tarek.mardini@pplaw.com

Zur Person

 Zulassung als Rechtsanwalt 2005, 

Partner seit 2018

 Vorstandsmitglied der Deutsch-Amerikanischen 

Juristen-Vereinigung e.V. (DAJV)

 Mitglied des Invest Europe Investor 

Regulation Committee

Tätigkeitsschwerpunkte

 Private Funds Fondsstrukturierung und -

investments: Beratung von Fondsmanagern 

und institutionellen Investoren zu Aufsichts-, 

Steuer-, Gesellschafts- und Vertragsrecht 

sowie Markstandards

 Fund Economics- und Fund 

Governance-Beratung 

 Sekundärtransaktionen betr. Fondsbeteiligungen 

(insb. komplexe Portfolio-Transaktionen, Fund 

Restructuring)

“precise advice,

fully committed and 

extremely competent”

Who´s Who Legal

Germany 2018

https://www.pplaw.com/de/berater/mardini-tarek

https://www.pplaw.com/de/berater/mardini-tarek
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Kanzlei im Überblick
High-end Beratung zu Transaktionen und Asset Management

155 

Rechtsanwälte 

und Steuerberater

350 Mitarbeiter

38 Partner

POELLATH steht für marktführende

Beratung zu Transaktionen und

Asset Management. Hier bieten wir

Ihnen Rechts- und Steuerberatung

aus einer Hand.

Mandanten schätzen unsere

uneingeschränkte Verfügbarkeit und

unser internationales Netzwerk. Wir

haben immer Ihr Geschäft im Blick

und bieten Ihnen umfassenden

Service, wirtschaftliche Lösungen und

klaren Rat.

Ihr Business und Ihre

Herausforderungen ändern sich.

Unser Fokus bleibt: Ihr Erfolg
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Praxisgruppe Private Funds
Marktführende innovative Beratung

POELLATH ist Marktführer bei der Strukturierung von Private Equity-Fonds

und anderen alternativen Investmentfonds in Deutschland. Wir

unterstützen Sie mit einem der größten und erfahrensten Teams für

Fondsstrukturierung in Kontinentaleuropa.

Unsere rund 45 Experten beraten Initiatoren und Investoren von Private

Equity-Fonds und weltweiten Fondsbeteiligungen von der Konzeption bis

zur Vollbeendigung des Fonds. Unser Fokus liegt auf innovativen,

praxisgerechten Lösungen für alle rechtlichen, steuerlichen, vertraglichen

und regulatorischen Anforderungen.

Mandanten schätzen, dass sich unsere Beratung nicht auf die rechtlichen

und steuerlichen Aspekte beschränkt. Wir kennen die aktuellen

Entwicklungen und Marktusancen. Gemeinsam mit unseren Mandanten

prägen wir die Best Practice im Markt.

Fondsstrukturierung

Fondsaufsichtsrecht

Investorenberatung

Fondsbesteuerung

Asset Management

„Sicherer Hafen im Bereich deutscher und 

indirekt auch Luxemburger Fondsstrukturen.“
Legal 500 Deutschland, 2020

Hoch geschätzte Investmentfonds-Praxis, sehr zuverlässiges Team.
Chambers Europe 2020

Secondaries

Fund Economics, Fund Compliance

und Fund Litigation
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